Предварительная программа юбилейной

практической встречи WaterДвижения
19-21 мая 2016г
- Постоянная рубрика «Секреты ВОДОВОЗА» (Михаил Тихомиров, генеральный директор Vodovoz.RU) 


Тема выступления: Транспортный отдел, программа маршрутизации, система управления логистикой. В онлайн режиме мы подключимся к программе компании Vodovoz.ru!  (Фото и видео съемка запрещена)

- Мастер-класс по продвижению бизнеса по доставке воды в соцсетях 
(Какую социальную сеть выбрать для водного бизнеса, как повысить популярность бренда в кризис малобюджетными способами, как продавать через соцсети на рынке b2b)

Ведущий: Александр Воловик — практик с успешным 7-летним стажем в области продвижения в социальных медиа, основатель компании JustContent. Эксперт в области SMM!  

- Семинар "Облака" для малого бизнеса - мифы и реальность. Нужны ли "водникам" облачные технологии, где будем экономить и как зарабатывать. Самый бюджетный вход в рынок коммуникаций с клиентом через облако? Что лучше - все свое или все облачное? 

Спикер : Маляев Александр, Генеральный директор ООО "Ватерхолл" (Водокачка.RU). 

- Практическое занятие «Как увеличить продажи при помощи скриптов телефонных звонков» 
В каких ситуациях скрипты повышают результативность менеджеров и продажи, а в каких нет? Как составить скрипт звонка с учетом особенностей Ваших продаж? Что необходимо учитывать при составлении скриптов исходящих звонков и входящих звонков? 5 приемов для предоления отговорок и отказов в холодном звонке. 6 речевых модулей для назначения встречи с клиентом. Какие программы и сервисы использовать для создания и работы со скриптами. Как внедрить скрипты в работу менеджеров и операторов
Ведущий: Максим Горбачев - тренер-консультант по продажам. Личный опыт продаж и управления. Входит в десятку лучших тренеров сферы продаж по рейтингу журнала «Sales Business / Продажи». Соавтор бестселлера «О.Т.К.АТ, книги «Организация работы отдела продаж» и ряда других книг. В числе клиентов SONY, Siemens, «Балтика», ЗАО «Висма», ОАО «Ростелеком», НПП «Гарант», «Аква-Дон» и другие. Реализовал ряд проектов по повышению развитию продаж
Бонус: Каждому участнику скрипт исходящего звонка для сбора информации от потенциального клиента-юрлица в подарок
- Семинар "Целевая аудитория: как она принимает решения?" 
Спикер: Тыщенко Олеся, генеральный директор брендингового агентства «Горчица»

- Семинар "Креативные технологии в некреативном бизнесе".
- Стратегия голубого океана. Как выделиться на высоко конкурентном рынке

- Креативные механики

- Реальные кейсы

- 5 идей для водного бизнеса
Спикер : Роман Скороход , Генеральный директор агентства SKORPA, директор по маркетингу Лицея Президентской Академии.

В коммуникационном бизнесе с 2012 года. Выступает с мастер-классами и докладами в образовательных организациях, ВУЗах и на профильных конференциях по тематикам: новые медиа, стратегические коммуникации, креативные технологии, управление репутацией. По результатам голосования участников конференции Baltic Digital Days 2015 признан лучшим спикером с докладом по продвижению брендов в Digital-сфере в условиях кризиса.

Сфера профессиональной экспертизы: стратегическое планирование в digital, разработка креативных платформ, управление бизнес-процессами, оценка эффективности коммуникаций бренда в новых медиа.

За время присутствия на рынке digital-коммуникаций клиентами агентства SKORPA стали: Mail.ru Group, KupiVip.ru, Bridgestone, Central Partnership, WDSSPR, Delipet, Мосгорпарк, «Газпромнефть – смазочные материалы».


- Семинар "Современные методы работы с колл-центром или как сэкономить 25% на приеме заказов"
Спикер: Ярослав Ермолаев, коммерческий директор компании Хваловские воды. 

Выступление на тему : Что такое ПЭТ бутыль?

  - Тенденции рынка работы с ПЭТ тарой. Основные характеристики ПЭТ. Причины работы с ПЭТ. 

Спикер: Лукин Михаил, Компания «Пласт-М»

- Семинар "PR своими силами: максимум за минимум". 
Спикер: Тыщенко Дмитрий, pr-директор брендингового агентства «Горчица»
- Круглые столы на темы : 
* Облачные технологии; Доставка в Москве
Модераторы: Тихомиров Михаил г.Москва, Маляев Александр г.Москва

* Транспортная логистика в бизнесе “Доставка бутилированной воды”.

Как строить логистику? Доставлять в течении часа или только на следующий день? Подстраиваться под каждого клиента или приучать к режиму компании? 
Нести дополнительные затраты и создавать конкурентные преимущества или минимизировать затраты и снижать стоимость?
Использовать собственный автотранспорт или наемный с водителями?
Какой стратегический курс выбрать сегодня и что будет востребовано рынком завтра? 

Модераторы : Евгений Костромитинов г.Киров;
Андрей Штивельберг г.Санкт Питербург; 
Яковлев Павел г.Набережные-Челны "Своя Система"

Тимченко Андрей г.Москва , Ложкарев Сергей г.Новокуйбышевск
 
* Федеральный бренд WaterДвижения, общий маркетинг

* Круглый стол Генерального спонсора мероприятия компании «Архыз»
и это еще не все, темы выступлений будут постоянно добавляться. 

В четверг вечером будет организован ужин на природе с Ростовскими раками и пивом))

В пятницу в 20-00, как всегда, праздничный банкет с шоу программой)) и, ставший уже доброй традицией, розыгрыш ценных призов от спонсоров! (на прошлой встрече был разыгран супер-приз 500 бутылей ПК тары от компании Бизнес-Консалтинг и множество других ценных призов)

Торопитесь, количество мест ограниченно!

Высылайте заявки на адрес:water-drive@mail.ru 
По всем вопросам обращайтесь по телефонам:
+7 916 276 28 08 Максим Чаплик
+7 916 352 12 31 Сергей Желевский
